BESTANDSKAUF
lesitas

SO GEHT BESTANDSKAUF HEUTE.




WILLKOMMEN BEI LESITAS!

SEHR GEEHRTE LESERIN, SEHR GEEHRTER LESER,

vielen Dank fiir [hr Interesse an lesitas. Auf den ndchsten Seiten zeigen
wir Ihnen, dass sich bei uns alles um Versicherungsbestande dreht.

Ein Schwerpunkt dabei: Wir beraten potenzielle Verkdaufer zu den
wichtigen rechtlichen und wirtschaftlichen Fragen. Nutzen Sie unsere
umfassende Expertise — dieser Service ist fiir Sie kostenlos.

Ein weiterer Vorteil: Wenn Sie sich einmal dazu entschlieBen, lhren
Bestand an lesitas zu verkaufen, haben Sie die Gewissheit, dass Ihre
Kunden bei uns in den besten Handen sind. Weil wir jahrzehntelange
Erfahrung in der individuellen Beratung haben. Und weil wir wissen,
dass zufriedene Kunden die beste Basis fiir nachhaltigen Unterneh-
menserfolg sind. Wir erzielen unseren Gewinn durch professionelle
Weiterfiihrung von Bestdanden, nicht durch teure Gutachter-Honorare.

2016 haben wir zum Beispiel eine eigene Kundenwebsite auf die Beine
gestellt: www.lesitas-hilft.de. Hier erféhrt der Versicherungsnehmer
schnell und ibersichtlich, wie wir von lesitas ihm das Leben erleichtern
konnen. Mit maBgeschneiderten Services und Produktangeboten. Das
nachste Projekt: Unsere Kunden bekommen eine exklusive, hoch-
moderne App - in dieser Form einzigartig auf dem deutschen Markt.

Damit wird die gesamte Kommunikation mit dem Kunden einfacher
und effektiver. Vertrage konnen leichter und flexibler auf individuelle
Bediirfnisse angepasst werden. Ein immenser Vorteil, der viel Zeit und
Aufwand spart.

Unser zukunftsorienterter Umgang mit den Bestdnden erlaubt uns
auch, immer weiter zu wachsen. Mit Ende 2016 haben wir ca. 165.000
Versicherungsvertrdage von etwa 90.000 Kunden in unserem Bestand.
2017 werden wir uns verstéarkt auch auf dem 6sterreichischen Markt
engagieren, da hier aufgrund des demografischen Wandels gerade
aktuell ein hoher Bedarf an qualifizierten Bestandsiibernahmen
besteht. Eine groBe Chance fiir uns, unser Know-how
~grenziiberschreitend” zu nutzen.

Mehr iiber uns und unsere Kernkompetenzen lesen Sie auf den
nachsten Seiten. Und wenn wir lhr Interesse geweckt haben, freue
ich mich schon darauf, mit Ihnen ein persdnliches Gesprach zu
vereinbaren!

Mit den allerbesten GriiBen aus Liibeck,
Ihr Harald Kalthoff
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DER ,,LESITAS HAFEN*:
ALLES, WAS MAN FUR SICHERE TRANSKATIONEN BRAUCHT.

LESITAS GRUPPE: PROFIS FUR DEN BESTANDSKAUF. BEI UNS WACHSEN ZUFRIEDENE KUNDEN AUF DEN BAUMEN.

lesitas kauft, pflegt und betreut Versicherungsbestande. Besondere Allianz AG, verantwortete bei der Financescout24 AG die Vertriebs-

Expertise hat die Gesellschaft in der hochprofessionellen, rechts- leitung des Direktverkaufs und bei der Dr. Klein AG die Leitung des

sicheren und ziigigen Abwicklung von Transaktionen bzw. Direktvertriebs privater Versicherungen.

Bestands(ver)kaufen. Das dort gesammelte Insiderwissen flieBt in die Arbeit der lesitas Unser Geheimnis? Es gibt kein Geheimnis. Wir sind einfach immer fiir Die lesitas Gruppe ist Spezialist fiir den Erwerb und die Ubertragung
Verkaufer von Versicherungsbestanden finden ihren Ansprechpartnerin ~ Gruppe tagtédglich mit ein. Das Ergebnis: hochste Professionalitdt, unsere Kunden da. Wir hren zu, verstehen die Anliegen und ent- von Versicherungsbestanden. Je nach Einzelsituation werden auch
der lesitas GmbH in Liibeck. Endkunden bzw. Versicherte werden von intensive Marktkenntnisse, beste Kontakte in der Versicherungswirt- wickeln bedarfsgerechte Losungen. Maklerunternehmen komplett erworben.

unserem Biiro in Ratekau betreut. Die lesitas Bestandsverwaltung schaft sowie jahrzehntelange Erfahrung in der Endkundenbetreuung. Das Ergebnis spricht fiir sich: Kaum ein lesitas-Kunde tritt von seinen

GmbH [Hamburg) verwaltet als Dienstleister die Versicherungsbestén- Vertrigen nach der Ubertragung zuriick, die Stornoquote ist verschwin-  Das bedeutet: lesitas hat als Unternehmen die ideale GroBe und

de Dritter. Auf diesen Qualitaten beruht auch die wirtschaftliche Stéarke von dend gering. Finanzkraft fiir den Kauf groBer Versicherungsbestande. Dabei ist
Die Wurzeln von lesitas liegen im klassischen Versicherungsgeschaft. lesitas. Deswegen verfiigen die lesitas Unternehmen iiber aus- Der Fokus von lesitas liegt auf Versicherungsbestanden ab 1.000 Kun- die Struktur so flexibel und direkt in den Ablaufen, um auch kleinere
Harald Kalthoff, Gesamt-Geschaftsfiihrer der lesitas Gruppe, war reichende Liquiditat, um auch gréBere Transaktionen zum Erfolg zu den genauso wie mit 15.000 und mehr Kunden. Ubernommen und wei-  Bestéinde reibungsfrei zu verwalten.

Geschaftsfiihrer der General Investment GmbH, Vertriebsleiter bei der fiithren. tergefiihrt wurden bereits Einzelbestande mit bis zu 40.000 Kunden.
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GUTE GRUNDE FUR DEN BESTANDSVERKAUF AN LESITAS:

\gSitas

Ziigige, rechtssichere Abwicklung, dadurch kurzfristiger Zahlungsfluss

Ertragssicherheit durch Finanzkraft

Angemessene, hohe Vergiitungen bei Bestandsiibertragung
Erfiillung aller gesetzlichen Vorgaben

Garantierte Einhaltung des Datenschutzes

Qualifizierte Weiterbetreuung eines Kundenbestands

Einhaltung der gesetzlichen Verjahrungsfrist fiir Beratungsfehler
und Unterlassungen von zehn Jahren

GUTER RAT IST NICHT TEUER.
GUTER BESTANDS-CHECK AUCH NICHT.

Wir von lesitas erwirtschaften unseren Gewinn durch die effektive
Pflege von Bestdnden — nicht durch teure Gutachten bei der Bestands-
bewertung. Machen Sie einfach unseren kostenlosen Bestands-Check
auf www.lesitas.de. Innerhalb kiirzester Zeit erhalten Sie so einen
verldsslichen Richtwert fiir lhre Kalkulation.

lesitas verzichtet bewusst auf Bewertungsgutachten im herkémmlichen
Sinne. Die Griinde: Sie sind nicht aussagekraftig genug.

Bestands-Check
Verscherungsbastana bewerien
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Starten e jetztden kosteniosen und
unverbindiichen Bestands-Check.

Tagen Sie e Kot e

lesitas

Unser Evaluierungsprozess beinhaltet genau die Parameter, die den
eigentlichen Wert von Bestdnden ausmachen. Zum einen kénnen wir
mit bewahrten Methoden genaue Erkenntnisse iiber den Ist-Zustand
eines Maklerunternehmens gewinnen. Zum anderen kdnnen wir mit
bestimmten Techniken die zukiinftige Entwicklung sehr gut abschat-
zen. Das Ergebnis ist vollkommen transparent — sowohl fiir Kaufer als
auch fiir Verkaufer.

So geht Partnerschaft auf Augenhdhe. So geht Bestandsverkauf heute.




WILLKOMMEN BEI LESITAS!

Richtig versichert geht richtig einfach.

‘ hw‘
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e S I tas wIch bin im Versicherungsdschungel. Holt mich hier raus!* Haben Sie sich das auch schon mal gedacht?
OblL icherung shigkei icherung oder Ki icherung: Es gibt zig

Varianten und Jede Versic haft hat natiirlich das ,beste” Produkt, dazu
kommt allerdings noch das Kleingedruckte. Aber was ist wirklich die richtige Losung fiir Ihre
Bediirfnisse, fiir Ihre Lebenssituation? Brauchen Sie alles, was sich die Versicherungen so ausgedacht
haben? Wie vermeidet man typische Stolperfallen schon beim Antragstellen? Blickt da tiberhaupt noch
jemand durch? Ja, da gibt es jemanden: uns: Das Team von lesitas ist Ihr Wegbegleiter durch die vielen

Fragen rund um das Thema Versicherungen. Wir wissen, wie Versicherungen ticken und worauf man

achten muss. Schlieflich hat jeder von uns schon eine klassische Karriere bei renommierten
Richtig versichert geht richtig einfach. Versicherungsunternehmen durchlaufen.

lesitas Und das Wichtigste: Wir stehen auf Ihrer Seite. Wir holen Sie raus aus dem Policen-Wirrwarr.

Uberzeugen Sie sich selbst.

Ihre Versicherungsmakler-Gesellschaft

Berufsunfahigkeits-
versicherung (BU):

Gut arbeiten. Gut leben.

Der wichtigste Grund fir eine BU:
Sie sichern damit Ihren
Lebensstandard fir den Fall ab,
dass Sie Ihren Beruf nicht mehr
in gewohnter Weise ausiiben
kbnnen. Ohne BU bekommen Sie
dann namlich eine
Erwerbsminderungsrente von
gerade mal. ca. 29 % des
Bruttoeinkommens. Wiirde hnen

s gl lesitas online: www.lesitas.de

nicht:

Mut zur Liicke? Nicht, wenn es eine

Versorgungsliicke ist.

Lebensversicherung: Lassen Sie sich nicht

Wir machen das fiir Sie! verunsichern!

Zugegeben: Bei all den Versicherungsbereichen kann man schon mal den Der optimale Schutz fiir Sie und lhre Familie
Oberblick verlieren. Was sollte eine Haftpflichtversicherung alles kénnen?
Welche Altersvorsorge verdient den Namen wirklich? Welche Art von Unfallen
wird nicht von der gesetzlichen Unfallversicherung abgedeckt? Viele Menschen
haben auf solche Fragen nicht gleich die passende Antwort parat. Aber die
Lésung ist nicht, das Thema beseite zu schieben. Die Losung ist, die Profis mal
ran zu lassen.

Vor ein paar Jahren hat man Ihnen satte Gewinnbeteiligungen angekiindigt und
jetzt wird der Rotstift angesetzt? Tatsache ist: Die Branche steht besser da als
sie manchmal vorgibt. Wir prilfen Ihre aktuelle Versicherung und kalkulieren
fir Sie den niedrigsten Beitrag fiir die beste Leistung.

Lesen Sie mehr iiber die
Vorteile einer BU
Machen Sie es sich einfach.

Nutzen Sie unseren Rundum-Sorglos- e [©)

&
Wir sind fiir Sie da.
et

Wir beraten Sie
unverbindlich ®

Fremdbetreute Versicherungsvertrage,
lesitas GmbH

Insgesamt rund 45.000 Vertrage 2009
(Griindung) bis 06.2015

Bewerten Sie lhren Bestand online, [l
schnell und einfach: [A)
www.lesitas.de/bestandscheck

Ratenkredit: Der

Antrag ist alles. Geplantes Bestandswachstum lesitas Holding

Aktueller Bestand 125.000 Vertrdage

Der Ratenkredit mit der

S L Geplanter Zuwachs auf insgesamt 340.000
Keinen Bock mehr auf Versicherungen? Vertrdge in 2017
Private Kranken- o PY

_ KURZE UBERSICHT ad |
UBER DIE LESITAS GRUPPE n

lesitas, ein unabhdngiges Unternehmen, erwirbt,
pflegt und betreut Versicherungsbesténde. lhr
Spezialist fiir Bestandsverkauf und Bestands-

WWW. LESITAS- H I LFT. D E kauf. Wir garantieren hochprofessionelle, rechts- Eigene Versicherungsvertrage,

sichere, ziigige Abwicklung von Transaktionen. lesitas Holding GmbH & Co. KG

DER AUSWEG AUS DEM VERSICHERUNGSDSCHUNGEL. Insgesamt rund 125.000 Vertrége

seit 03.2014 (Griindung)

Sie kennen das aus lhrer eigenen Praxis: Versicherungsnehmer sind Uberblick iiber die wichtigsten Versicherungsthemen, die man so in ‘/’\(
oftmals iiberfordert mit der Vielzahl an Produkten, Angeboten und seinem Leben braucht. Von der Existenzabsicherung tiber die Zukunfts- Individuelle Betreuung
Tarifmodellen. Wi lesi h die Kund i an der Hand bi R kredit. Und wir bi klare Lé d Jeder Kunde ist anders. Entsprechend indivi-

arifmodellen. Wir von lesitas nehmen die Kunden quasi an der Han vorsorge bis zum Ratenkredit. Und wir bieten klare Losungen un duell kommuniziert die lesitas GmbH mit den
und begleiten sie in allen Phasen der Entscheidungsfindung. Serviceangebote. Die wichtigste Botschaft an die Kunden: Menschen hinter den Versicherungsvertragen.

S . . . - s . . _— . Ein Teil der Kunden wird telefonisch betreut, ein
Ein wichtiges Tool ist unsere Kundenwebsite, die uns dabei hilft, Du bist nicht allein. Wir stehen Dir mit Rat und Tat zur Seite. Teil persanlich. Die Ergebnisse sind sehr hohe Rechtssicherheit ist die Basis des Geschifts

Hemmschwellen ab- und Vertrauen aufzubauen. Dabei geben wir einen Kundenzufriedenheit.



lesitas

KONTAKT

lesitas Holding GmbH & Co. KG
Miihlenbriicke 1
23552 Libeck

Telefon 0451 /407 098 40

mail@lesitas.de

www.lesitas.de
www.lesitas-hilft.de
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